
Perspektiven

Vertriebsmitarbeiter im Außendienst [ D | M | W

] zur Direkteinstellung

(464)

 Standort: Hermsdorf  Beschäftigungsbeginn: ab sofort

Unternehmen

Unser Mandant gehört zu einem bundesweiten Verbund von Familienunternehmen, welche seit

über 50 Jahren gemeinsam auftreten. Sie versorgen mit mehr als 200 Beschäftigten eine Reihe

regionaler Unternehmen in systemrelevanten Branchen mit Berufskleidung im textilen

Mietservice. Damit den Kunden in Handwerk und Pflege, in Rettungsdienst und Industrie

pünktlich zum Schichtbeginn frisch gepflegte Berufskleidung zur Verfügung gestellt werden kann,

sucht die Firma für den Standort Hermsdorf/Magdeburg ab sofort einen Vertriebsmitarbeiter

im Außendienst [ D | M | W ] .

Aufgaben

Fundierte Einarbeitung am Standort in Hermsdorf mit einer Garantieprovision

Persönliche Vertriebsassistenz im Innendienst zur Unterstützung

Festes Vertragsgebiet

Kurze Entscheidungswege im Unternehmen

Attraktive Vergütung mit monatlichem Festgehalt und einer erfolgsorientierten

Provision nach der Einarbeitungszeit

Urlaubsgeld, Jahressonderzahlung und viele weitere Benefits

Einen Firmenwagen - auch zur privaten Nutzung

Wertschätzende Unternehmenskultur in einem familiengeführten Unternehmen

Den Markt für die Dienstleistung begeistern und neue Kunden gewinnen im B2B-

Bereich für den Mietbeberufskleidungsservice

Erstellen von Konzepten und Begleitung der Kunden auf der gemeinsamen Reise der

Umsetzung

Arbeiten Hand in Hand und vertrauensvoll mit Kolleginnen und Kollegen vom Kunden

 Innen und Außendienst

Planung eigener Akquise-Aktivitäten, Routen und Terminen

Durchführung von Anproben mit und beim Kunden

Betreuung der Kunden bis 6 Wochen nach Erstauslieferung und Übergabe an die

Kundenbetreuung



Profil

Kontaktdaten für Stellenanzeige

Tino Beyer

T: +49 39 203 23 90-21

E: team@prm-team.de

Beyer & Lücke TEAM GmbH

Personal • Ressourcen • Management

Steinfeldstraße 2 a

39179 Barleben

Impressum

Vertriebserfahrung im Außendienst, idealerweise in der Neukundenakquise im B2B-
Bereich (gerne auch Quereinsteiger mit "Biss")
Kenntnisse in Verkaufs- und Gesprächstechniken
Kommunikationsstärke und Durchsetzungsvermögen
Verhandlungsgeschick und Abschlusssicherheit
Gepflegtes Äußeres und souveränes Auftreten
Gutes Zeit- und Selbstmanagement sowie Flexibilität
Reisebereitschaft ohne Übernachtung

https://www.prm-team.de/impressum/

